
 
Opis usługi: 
REC Solutions Sp. z o.o. poszukuje dostawcy, którego zadaniem  będzie przede wszystkim 
określenie,  wyselekcjonowanie,  sprawdzenie wiarygodności potencjalnych partnerów handlowych, 
przygotowanie ofert współpracy oraz prowadzenie negocjacji handlowych na terenie Niemiec na rzecz 
REC Solutions Sp. z o.o. Kontaky handlowe na  wyznaczonym rynku docelowym powinny być 
wyszukiwane indywidualnie oraz systematycznie rozwijane.  
 
Działania handlowe dotyczyć powinny dużych i średnich przedsiębiorstw w następujących obszarach:   
Telekomunikacja (operatorzy sieci stacjonarnych i komórkowych, MVNOs i inni dostawcy usług). 
Inicjowanie i przeprowadzanie spotkań oraz prezentacji zainteresowanym stronom (kontaktom 
biznesowym) ma znaczenie priorytetowe. 
 
Usługi powinny być świadczone przez doświadczonych managerów  rozwoju biznesu posiadających 
doświadczenie w zakresie rozwoju biznesu i sprzedaży jak również dobrą znajomość rynku i kontakty 
w  wyżej wymienionych rynkach i firmach docelowych . 
 
Szacowana liczba godzin doradczych - 36 dni roboczych (maksymalnie 288 godzin) 

 
Złożona oferta powinna zawierać: 

-        nazwę i adres oferenta, 
-        datę sporządzenia, 
-        cenę całkowitą netto i brutto 
-        termin ważności oferty, 
-        warunki i termin płatności, 
-        maksymalny czas realizacji zamówienia, 
-        podpis wykonawcy wraz z pieczątką imienną i firmową w przypadku  ofert 

przesyłanych pocztą 
-        kserokopię referencji w przypadku ich posiadania. 

 
Oferta powinna być ważna do:  31.05.2010 
 
Oferta może być przesłana: 
- za pośrednictwem poczty elektronicznej na adres: biuro@rec-global.com 
- faksem na numer: +48 71 711 80 18 
 - za pośrednictwem poczty na adres: REC Solutions Sp. z o.o., Ul. Strzegomska 46-56,  
53-611 Wrocław 
 
Termin składania ofert upływa w dniu: 12.04.2010 
 
 
Wybór najkorzystniejszej oferty nastąpi w oparciu o następujące kryteria: 
 

Lp. Kryteria Maksymalna ilość punktów 

1 Cena 70 

2 Referencje 20 

3 Termin płatności 10 

4 Razem 100 

 
Zamawiający wybierze najkorzystniejszą ofertę, która uzyska najwyższą ilość punktów w 
oparciu o ustalone kryteria i podpisze umowę z wybranym wykonawcą. 
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